4-0002

249

J

Energimyndigheten
\V))

Obligatorisk bilaga: Ytterligare ansdkningsfragor — Pilot
och demonstrationsprojekt 2026

Bilagan ska fyllas i av huvudsékanden. OBS — Om du inte ar ett féretag kan en del av
efterfragad information vara irrelevant. | det fallet anpassa fragan sa att det passar
projektet.

Svara pa féljande fragor direkt i detta dokument och bifoga dokumentet till din
ansokan. Efterstrdva kortfattade och precisa beskrivningar samt héinvisa till bilagor
endast dér sé dr nédvéndigt.

Organisations namn

Foretagets storlek [ Féretaget/koncernen &r litet [1 Féretaget/koncernen &r
Se deftnition i Bilaga I punkt medelstort [] Féretaget/koncernen &r stort
1.1.1. i utlysningstexten T L

[ Ovrig organisation

Finansiella uppgifter

Vid senaste bokslut

Om firetaget ingdr, eller har Omsattning i kr:

ingdtt, i en koncern ska dven Balansomslutning i kr:

information om, dlder,
omsdttning och antal anstillda
ges for hela koncernen

Antal anstiallda

De grundldggande forutsittningarna for var bedomning framgar av den fullsténdiga
utlysningstexten pa utlysningens webbplats. Anstkan maste tydligt styrka de krav som
vi staller. For att 6ka majligheterna till en bra ansékan rekommenderas det att |dsa hela
utlysningstexten noggrant. Observera specifikt féljande och satt ett kryss nedan for att
intyga att pastdendet stammer:

Mognadsgrad 0 Mognadsgraden (sa kallad Technical Readiness Level, TRL) for
|6sningen har vid ansokningstillfallet, slutfoért aktiviteter som
beskrivs och kidnnetecknas av lagst nivd TRL 5. Ovriga
mognadsfaser (CRL, BRL, TMRL) har slutfért aktiviteter pa lagst
niva 4.

Omvirldsanalys [ Det har gjorts en omvirldsanalys (state-of-the-art) som visar
att 6sningen skiljer sig och kan visa pa konkurrensmassiga
fordelar jamfort med dagens basta 16sningar pa marknaden eller
motsvarande konkurrerande I6sningar under utveckling.




1 Losningens innovationsgrad och immateriella rattigheter

a) Beskriv de unika inslagen i l6sningen och de konkurrensmaéssiga fordelarna
j@mfort med dagens bésta 16sningar pd marknaden eller motsvarande
konkurrerande 16sningar under utveckling. Bifoga girna
illustrationer/ritningar

b) Vilka eventuella immateriella réittigheter, sisom patent, varumérken,
upphovsritt, eller designskydd, dr associerade med 16sningen? Beskriv
giltighetstid och 1 vilka ldnder de dr giltiga.

Beskriv pagéende och tidigare projekt som ligger till grund for aktuell
ansdkan. Ange &ven hur mycket offentligt stod som har erhallits for respektive
projekt.

2 Losningens mognadsgrad

a) Ange den aktuella mognadsgraden enligt TRL-skalan (Technical Readiness

level) for 16sningen i tabellen nedan. Se &ven utlysningstext for beskrivning av
RL-skala.

Tabell I Beskrivning av RL-nivder som visar mognadsgraden gdllande lsningen."!

! RL-niva baserad pd KTH Innovation Readiness Level™, se www.kthinnovationreadinesslevel.com



www.kthinnovationreadinesslevel.com

Mognadsniva
gillande
l6sningen dkar
med hogre

nummer

Niva

Beskrivning/kiinnetecken

Projekt- | Projekt-

start slut

Grund-
forskning

TRL1

Grundldggande principer, med mdjlig
tillimpning, har identifierats.

Industriell
forskning

Losningen dr formulerad. Koncept och tillimpning
beskrivet.

Experimentella beldgg for 16sningen och dess
funktion finns. De forsta testerna i labbmiljo &r
gjorda.

Losningen bekréftad i labbmiljé med beldgg for att
losningen kan tillimpas i avsett system. Smaskalig
prototyp framtagen.

Experimentell
utveckling

Losningen validerad i relevant miljé. Test i
verklighetsliknande forhallanden med beldgg som
ger stod for att [6sningen fungerar.

Losningen demonstrerad i mindre skala i relevant
miljd, med avsedd funktion och prestanda.

TRL7

Losningen integrerad i prototyp av avsett system =] O
och demonstrerad i operationell miljo. Alla
forvéntade krav pa funktion uppfylls.

TRLS

Losningen fardigutvecklad och fullt fungerande i m O
avsett system. Operationell funktion har verifierats
av slutanvindare. Ej kommersiellt introducerad.

Inforande

TRL9

Lasningen beprovad och fullt fungerande i avsett
system, kommersiellt tillgénglig.

Beskriv varfor losningen befinner sig pa vald TRL-niva och redogér for
resultaten frén tidigare relevanta projekt och/eller forstudier. Bifoga dokument

som styrker mognadsgraden.

3 Energimassig potential

a) Beskriv pa vilket sitt 16sningen kan bidra till ett hallbart energisystem enligt
utlysningens bedomningskriterier.
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i, b) Beskriv pa vilket sitt losningen kan paverka energisystemet i flera led:
tillverkning, anvdndning och slutbehandling, tex. leverantorskedja,
produktframstillning och atervinning av 16sningen. Ténk pé att pdverkan kan
vara positiv i ett led och negativ i ett annat.
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¢) Gor en uppskattning som styrker potentialen av er 10sning for att bidra till ett
= hallbart energisystem. Kvantifiera det potentiella bidraget (t.ex. MWh/ar).

4 Affarsmassig potential

a) Beskriv hur en realistisk, 16nsam och hallbar affirsmodell kan skapas.
Beskriv dven hur en tydlig och konkret kundnytta uppnas.

b) Beskriv l6sningens tinkta marknad med avseende pa geografi, bransch och
kund.




¢) Jamfor 16sningen med dagens basta l6sningar inom aktuellt omrade och
redogor for konkurrentsituation (aktuell och kommande), sannolika trender
inklusive regelverk och hur ni ska beméta dessa.

d) Beskriv finansieringsplanen for den fortsatta utvecklingen och
kommersialiseringen av 16sningen (efter projektets avslut).

e) Uppskatta 16sningens bidrag till arbetstillfillen i Sverige och/eller

exportintikter.

f) Ange mognadsgraden gillande kund i tabellen nedan.

Mognadsnivé
gillande kund

Tabell 2 Beskrivning av CRL?-nivder som visar l8sningens

mognadsgrad giillande kund (Customer readiness level).'

Niva Beskrivning/kiinnetecken

CRL1 | Hypoteser om eventuella behov p& marknaden
CRL2 | ldentificrat specifika behov pi marknaden
CRL3 | En forsta dterkoppling frin marknaden etablerad

2 cRL baserad pa KTH Tnnovation Readiness Level™, se www.kthinnovationreadinesslevel.com

Projektstart

Projektslut
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Bekriiftat problem/behov fran flera kunder eller

e [
anviindare

CRL5 | Etablerat intresse for produkt/tjdnst och relation 0 O
med tinkta kunder

CRL¢ | Fordelar med produkten/tjiinsten bekriftad genom = O
partnerskap eller forsta kundtestet

CcRL7 | Kunder i utdkad produkt/tjénstetest eller forsta 0 0
testforséljningen

CRLg | Forsta produkterna/tjinsterna sdlda och 6kade 0 |
strukturerade

CRL9 | Utbredd produkt/tjénsteforsiljning som &r skalbar | O

Beskriv varfor losningen befinner sig pa vald CRL-niva.

g) Ange affirens mognadsgrad i tabellen nedan.

Mognadsniva
gillande affar
dkar med hogre

nummer

Tabell 3 Beskrivning av BRL3-nivéer som visar 1osningens

mognadsgrad gillande affiren (Business readiness level)?

Nivid

Beskrivning/kéinnetecken

BRL1

Hypoteser pd mdjliga affirsidéer, liten kunskap
eller insikt i marknad och konkurrens

BRL2

Forsta mojliga affarsidé beskriven, identifierat en
overgripande marknad och vissa

konkurrenter/alternativ

BRL3

Utkast till affarsmodell (canvas, exklusive
intékter/kostnader), beskriven marknadspotential
och fullstindig konkurrenséversikt

BRL4

Forsta versionen av hela affirsmodellen (canvas,
inklusive intéikter/kostnader), forsta prognoser for
att visa ekonomisk lénsamhet och
marknadspotential

BRL5

Delar av affarsmodell som testats pa marknaden
(och uppdatering av canvas), forsta versionen av

intiktsmodellen inkl. hypoteserna av prisséttningen,

verifierad unicitet och konkurrensposition genom

marknadsundersdkning

Projektstart | Projektslut

3 BRI, baserad pa KTH Tnnovation Readiness Level™, se www.kthinnovationreadinesslevel.com
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Mognads
niva
géllande
team
dkar med
hogre
nummer

[
[

BRL6 Fullstindig affirsmodell inkl. prissittning (|
verifierad pd kunder (genom testforséljning)

BRL7 Matchning av produkt/tjénst och marknad samt |
kunders betalningsvilja visad, attraktiva intdkter vs
kostnadsprognoser (verifierade av data och
forséljning)

BRL3 Forsiljning och statistik visar att affdrsmodellen (|
haller och att den kan skalas upp, affairsmodellen ar
finjusterad for att undersoka fler méjligheter till
intdkter

BRLY | Affirsmodellen r slutgiltig och skalas upp O
aterkommande, intdkter som leder till en l16nsam
och héllbar verksamhet

Beskriv varfor losningen befinner sig pa vald BRL-niva.

5 Team

a) Ange teamets mognadsgrad for de som utvecklar 16sningen i tabellen nedan:

Tabell 4 Beskrivring av TMRL?-rivder som visar mognadsgraden pd
teamet (Team readiness level)®,

Nivi Beskrivning/kiinnetecken Projektstart

TMRLI1 | Lite inblick i behovet av ett lag (vanligtvis en individ), brist pa
nddvindiga kompetenser/resurser

TMRL2 | Insikt och en forsta idé om nddvindiga kompetenser eller
externa resurser (t ex resurser)

TMRL3 | Nagra nddvindiga kompetenser/resurser dr kartlagda,
definierade kompetenser/resurser (och plan for att hitta dessa)

TMRL4 | En expert &r pa plats och flera nédvéndiga kompetenser édr pd
plats, initierad plan for rekrytering eller sdkerstéllande av
yiterligare nyckelresurser

TMRLS | Initialt team med huvudsakliga nodvindiga kompetenser ar pa
plats. Teamet dr Gverens om dgande (signerat avtal), roller,
gemensamma mal och dtaganden

TMRL6 | Kompletterande, varierat och engagerat team med allt som 0
behdvs, kompetenser/resurser inkl. affir och teknik pa plats.

4 TMRL baserad pa KTH Innovation Readiness Level™, se
www.kthinnovationreadinesslevel.com
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TMRL7 | Team och kultur dr helt pa plats och utvecklas proaktivt, I I
uppdaterad plan for att bygga nddvéndigt team pd ldngre sikt

TMRLS | Ledning och VD pa plats. Professionell anvandning av 0 O
styrelse/rdgivare, aktiverad plan och rekrytering for att bygga
langsiktigt team

TMRLY | Hogpresterande, vilstrukturerat team och organisation som O O

uppritthalls och presterar Sver tid

b) Beskriv er niva och beskriv teamets kompetens, erfarenhet och drivkraft med
avseende pa branschforstielse, aktuell teknologi, generell affirsutveckling och
delaktighet i tidigare projekt.

6 Finansiering

a) Beskriv planen for finansiering av projektet. Om samfinansieringen forvintas
ske med egna medel behover det framgd om dessa tillgdngar finns tillgingliga
idag eller hur dessa avses att tas in.

Siakerstalld medfinansiering, inklusive belopp

Beskrivning av sdkerstalld medfinansiering

Sikerstillt belopp (total summa]) for medfinansiering som stddmottagaren garanterar




Ange medfinansierande parten Ange belopp

Totalt

Osaker medfinansiering, inklusive belopp

Beskrivning av ej sdkerstilld medfinansiering

Belopp for ej sdkerstilld medfinansiering




