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Bakgrund

I början av 2001 vände konsumentpriserna för el uppåt. För den enskilde är det svårt att bilda sig en uppfattning om de olika komponenter som tillsammantaget utgör kostnaden för den el som utnyttjas i ett hushåll eller i annan verksamhet. 

Nätavgifter och skatter redovisas regelbundet av Energimyndigheten. Likaså görs regelbundet uppföljningar av hur spot- och terminspriserna på den nordiska elmarknaden utvecklas. 

Fram till den 1 november 1999, då elmarknaden avreglerades fullt ut, hade Energimyndigheten tillsyn över de priser som elhandelsföretagen tillämpade inom sin leveranskoncession. Energimyndigheten krävde då in uppgifter om företagens priser och sammanställde sedan en jämförelse mellan de olika företagens priser inom leveranskoncessionen.

Efter den 1 november 1999, då systemet med leveranskoncession upphörde, har inte någon myndighet längre befogenhet att kräva in prisuppgifter från elhandelsföretagen. Det innebär att det inte finns någon offentlig företagsvis statistik över konsumentpriser på el i Sverige. Inte heller publiceras givetvis elhandelsföretagens anskaffningskostnader för den el man säljer. 

Energimyndigheten har i en studie sökt belysa utvecklingen av handelsmarginalerna i elhandeln efter 1996, dvs. under den period som elhandel har skett i konkurrens. Även en internationell del med utblick mot de övriga elbörsländerna samt Tyskland har gjorts.

Föreliggande rapport är ett första steg i att följa och belysa elhandelsföretagens prissättning och marginaler. 

Exempel på frågor som inte berörs i denna rapport är hur förutsättningarna skiljer sig åt för olika typer av elhandelsföretag, och vilka kostnader ett elhandelsföretag behöver få täckta i sina handelsmarginaler. 

Studien visar betydelsen av att vara aktiv på elmarknaden. Såväl försäljningspris som handelsmarginaler har under den studerade perioden varit högre för tillsvidarekunder än för kunder med andra avtalsformer. 

Ett stort antal elhandlare har under perioden infört eller höjt den fasta avgiften. Det innebär ett högre pris per kilowattimme för elkunder med liten förbrukning, dvs. lägenhetskunder.

I den andra ytterligheten finns stora elkunder med helt individuella avtal. Handelsmarginalerna för de individuella avtalen har sedan avregleringen sjunkit från i genomsnitt två till ett öre per kilowattimme. Det finns ingen information om eventuella förändrade strategier när det gäller avtalens utformning.

Studien har genomförts av ECON  Senter for ökonomisk analyse AS på uppdrag av Energimyndigheten.

Problem och metod

Studien består av en svensk del och en internationell del. 

Den svenska delen behandlar två frågor:

· Hur har handelsmarginalen för olika avtalsformer som elhandelsföretagen erbjuder förändrats sedan elmarknaden avreglerades 1996?

· Hur har företagens totala handelsmarginaler förändrats mellan 1999 och 2000?

Den internationella delen beskriver översiktligt utvecklingen på de avreglerade elmarknaderna i övriga länder inom elbörsområdet samt i Tyskland.

Handelsmarginaler beräknas som skillnaden mellan försäljningspris (inklusive eventuell fast avgift, exklusive skatt och moms) och anskaffningspris för den kraft som avses täcka den aktuella typen av leverans. Handelsmarginalerna uttrycks i öre/kWh.

I den svenska delen har två delstudier genomförts, som kompletterar varandra. 

Den första delstudien utgörs av en enkätstudie. En enkät skickades ut till ett 60-tal elhandelsföretag. Frågor ställdes bl.a. om företagens försäljnings- och inköpspriser för ett urval av avtalsformer vid åtta olika tidpunkter mellan den 1 januari 1996 och den 1 januari 2001. Användbara svar har erhållits från ett tiotal företag. Inget av de fyra största företagen har svarat på enkäten. Vissa företag har uppgivit att de anser de efterfrågade uppgifterna vara för känsliga och därför valt att inte svara. I andra fall kan uteblivna svar förklaras med att enkäten sändes ut under sommaren. Materialet bedöms som tillräckligt för att ge en rättvisande bild av trender, men inte av absolutnivåer. Materialet har jämförts med tillgänglig statistik där sådan finns. 

I den andra delstudien har en skattning av handelsmarginaler gjorts utifrån tillgängligt material och avser varje månadsskifte under perioden augusti 1999 till augusti 2001. Undersökningen omfattar 25 företag vari de fyra stora (Birka, Graninge, Sydkraft och Vattenfall) ingår. Skattningen avser ett års fastprisavtal. Prisuppgifter för företagen har hämtats från internet. Det har antagits att inköpspriset i stort följer Nord Pools terminspris. Hänsyn har tagits till säsongvariationer mm.

Dessa två kompletterande ansatser ger en god bild av den trendmässiga utvecklingen när det gäller försäljningspriser, inköpspriser samt handelsmarginaler.

I den internationella delen har möjligheterna att beräkna genomsnittliga handelsmarginaler visat sig vara begränsade till följd av att relevant prisstatistik vart svår att uppbringa. Jämförelser har dock kunnat göras mellan Sverige, Finland och Norge. Jämförelsen visar bl.a. att försäljningspriserna i svenska tillsvidareavtal tycks vara relativt höga jämfört med motsvarande finska och norska avtalsformer.

Resultat i den svenska delen

Den svenska elhandeln konkurrensutsattes den 1 januari 1996. Det innebar att alla elkunder fick rätt att fritt välja elleverantör. Förutsättningen för att byta leverantör var emellertid att kunden hade en elmätare med timvis registrering. Kostnaderna för att installera en sådan mätare innebar att det sällan var lönsamt för hushållskunder att byta elleverantör. Detta gällde även efter att ett takpris för mätarbyte hade fastställts. Under perioden fram till den 1 november 1999, då kravet på timvis mätning som villkor för leverantörsbyte togs bort
, var det därför främst större och medelstora elkunder som valde att byta leverantör. Fram till den 1 november 1999 fick därför huvuddelen av hushållskunderna sin elleverans från den leverantör som hade leveranskoncession i det aktuella området.

De största förbrukarna, dvs. främst företag, erbjuds avtal med individuella villkor. Hushållskunder och mindre företag erbjuds ett begränsat antal avtalsformer. De kunder som inte har varit aktiva på elmarknaden kallas tillsvidarekunder. Dessa kan i princip byta leverantör med ca en månads varsel. Elhandelsföretagen erbjuder därutöver ett- två- eller treåriga fastprisavtal samt avtal med rörligt elpris med eller utan tak. Det rörliga elpriset kopplas till det genomsnittliga spotpriset på den nordiska elbörsen för en viss period med ett visst påslag. I föreliggande studie har försök gjorts att  uppskatta handelsmarginalerna avseende tillsvidareavtal, ettåriga fastprisavtal, rörligt elpris samt individuella avtal.

Att döma av den genomförda enkäten har skillnaden mellan försäljningspriser till de passiva elkunderna genom tillsvidareavtal och företagens inköpspriser trendmässigt ökat mellan januari 1996 och januari 2001. Företagens genomsnittliga handelsmarginal ökade under perioden med 4,5 öre/kWh  till ca 8,5 öre/kWh för lägenheter, med 3 öre/kWh till 4,5 öre/kWh för villor utan elvärme och med 2,5 öre/kWh till 2,5 öre/kWh för villor med elvärme. 

Från hösten 1999 då kravet på timvis mätning vid leverantörsbyte togs bort, ökade intresset från kundernas sida att vara aktiva på elmarknaden. Handelsmarginalerna för fastprisavtal har studerats för ett års fastprisavtal. Nivåerna tycks ha legat relativt stilla från hösten 1999 till början av 2001. För den perioden finns resultat både från enkäten och från skattningen. Sammantaget från båda delstudierna har följande genomsnittsnivåer erhållits: För lägenheter låg handelsmarginalen på 7,5 öre/kWh, för villor utan elvärme på 4 öre/kWh och för elvärmda villor på 2 öre/kWh. Därefter har det dock skett ett trendbrott. Under perioden april-augusti 2001 var handelsmarginalerna i genomsnitt 11 öre/kWh för lägenheter, 6,3 öre/kWh för villor utan elvärme och 3,8 öre för villor med elvärme enligt skattningen.

Överslagsberäkningar antyder att en betydande ökning av handelsmarginalerna skett under det första halvåret 2001 även när det gäller tillsvidareavtal. 

Stora kunder har oftast avtal med helt individuella avtalsvillkor. I sådana avtal tycks handelsmarginalen har sjunkit från 2 öre/kWh 1996 till 1 öre/kWh under 2001.

Slutsatser

Studien har visat på trender när det gäller handelsmarginaler för vissa vanliga avtalstyper. Studien visar att handelsmarginalerna för passiva kunder (med tillsvidareavtal) ligger högre än för andra avtalsformer. Vidare är handelsmarginalerna högre för små kunder än för stora till följd av den fasta avgiftens genomslag. En stor del av lägenhetskunderna är tillsvidarekunder. För elvärmekunder som har varit aktiva på elmarknaden och för stora kunder med individuella avtal är handelsmarginalerna låga eller mycket låga. 

Det finns också i rapporten vissa försök till jämförelser som visar att de större företagen har högre marginaler än de mindre, liksom att rena elhandlare i allmänhet har lägre marginaler än övriga aktörer. Å andra sidan kan det noteras, att ett antal av de oberoende elhandlarna har lämnat arenan. En viktig fråga som inte har kunnat besvaras i denna studie är vilka marginaler som krävs för lönsamhet i olika typer av elhandelsföretag och vilka marginaler som krävs gentemot olika kundkategorier för att uppnå lönsamhet. 

Energimyndigheten avser arbeta vidare med denna typ av frågeställningar.

� Samtidigt avskaffades systemet med leveranskoncession.
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